COMERCIALIZACAQ DE FIGO NA REGIAO
DE VALINHOS

Eng.° Agr.© ANTONIO AMBROSIO AMARO

1. INTRODUGAO

As principais culturas co-
merciais de figo no Estado de
S#o Paulo estio situadas na zo-
na servida pela Estrada de Fer-
ro Paulista e pela Via Anhan-
guera, compreendendo os muni-
cipios de Campinas, Valinhos e
Itatiba. Dentre &stes munici-
pios, o prinecipal produfor é o
de Valinhos, que contribui com
aproximadamente 80% da pro-
ducéo total do Estado.

A agricultura dessa zona: pro-
dutora apresenta algumas ca-
racteristicas que a diferenciam
da agricultura tipica do Estado
de Sao Paulo. Entre outras,
pode-se mencionar ¢ predominio
da pequena propriedade rural;
o cuitivo intensivo da figueira
e a importincia econdmica rela-
tivamente pequena de culturas
tais como feijfo, arroz e milho;
a necessidade da producdo de
adubo orginico e de capim pa-
ra cobertura do solo nos figuei-
rais; o conhecimento técnico re-
lativamente alto dos produtores,
devido & intensidade de cultivo
exigido por esta fruteira; o ni-
vel de instrucéio geralmente alto

da populacdo rural; o contato
relativamente intenso entre si-
tiantes, devido ao pequeno ta-
manho das propriedades e ao
hébito de freqiientarem og bar-
racdes de embarque de figo,
quase didriamente, na época da
safra; o contato relativamente
freqiiente entre produtores e
negociantes, facilitando aos pri-
meiros melhores conhecimentos
do comércio dos produtos agri-
colas.

Além destas caracteristicas
da zona produtora de figo, tam-
bém a prépria fruta apresenta
atributos muito importantes, os
quais influem sobremaneira na
sua comercializacio. Entre cu-
tros, pode-se mencionar a pere-
cibilidade elevada dos frutos,
exigindo um prazo de 1 a 2 dias
para a comercializa¢io, e um
prazo de algumas horas para
colheita, embalagem e despa-
chos, didriamente; a classifica-
cio e embalagem definitiva pelo
produtor, pois nfo suporta ma-
nipulagdes; o amadurecimento,
depois que o fruto alcancou um
certo desenvolvimento, é muito
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afetado pelas chuvas, tornan-
do-0 menos resistente; o ama-
durecimento poder ser forcado,
aplicando-se ao “olho” do figo

algumas gotas de odleo vegetal;
e a possibilidade de zer consu-
mido “in-natura™ ou industria-
lizado na forma de doces.

2. IMPORTANCIA E OBJETIVOS

Por meio de pesquisas pode-se
identificar as praficas gerais e
especificas que caracterizam a
producio e a comercializagio
dos produtos agricolas. Estes
conhecimentos poderdo ser va-
liosos para orientar solugdes e
decisdes a serem tomadas.

B’ gabido que os lavradores
encontram algumas dificuldades
em negociar seus produtos, por
nio terem informacdes seguras
de como estd sendo feito o co-
mércio. Portanto, deve-se re-
conhecer que um dos modos de
aumentar os lucros consiste nio
86 em conhecer os processos
usuais dessa comercializagéo
mas, principalmente, em elevar
sua eficiéncia encontrando no-
vos processos ou diminaindo os
custos daquéles atualmente em
uso.

Como a eficiéneia de diferen-
tes métodos pode ser, a grosso

modo, avaliada por comparacéo,
a presente pesquisa pretende
fazer um cotéjo com os métodos
usados em periodo anterior
(1942/43), observar se as mu-
dangas entlo preconizadas fo-
ram seguidas e, verificar quais
as melhorias obtidas.

A pesquisa pretende ainda
indicar alguns problemas rele-
vantes nos sefores de financia-
mento, embalagem, transporte,
regulamentagdes, etc.. Por ou-
tro lado, procura-se identificar
as pragas cohsumidoras e os
métodos de vendas adotados,
visando formular diretrizes pa-
ra a abertura de novos mer-
cados.

Em dltima analise, a melho-
ria da comercializacio pode re-
presentar um aumento nos lu-
cros dos produtores €, possivel-.
mente, um beneficio aos consu-
midores.

3. METODOLOGIA

O método adotado foi o de
“Survey”, o qual consiste em se
fazer uma visita a uma série de
produtores, levando um gquestio-
néario a ser por éles respondide.

Visto que a produgio estadual
de fige se concentra na regiao
de Vailinhos, adotou-se o crité-
rio de restringir o levantamen.
to aos produtores localizados
naquela area.

Néao foi possivel retirar uma
amostra estatistica, por falta de
cadastro dos produtores de fige
daguela zona. Procurou-se en-
tdo, para contornar essa difi-
culdade, inquerir os produtores
de variadas condigGes e bem dis-
tribuidos em diversas estradas
municipais que chegam a cida-
de, de modo a obfer uma amos-
tra relativamente representati-
va da totalidade.
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De acdrdo com as estatisticas
obtidas no inicio da pesquisa, a
producio estimada de figos pa-
ra a safra de 1962/63 era de
1180 000 engradados. Para se
obter uma parcela equivalente a
15% dos despachos esperados
de figo, devia-se procurar atin-
gir cérea de 177 000 engrada-
dos, o que foi feito inquerindo
20 produtores, que totalizaram
184 000 engradados.

Escolheu-se esta  parcela
(159%) tendo em vista conser-
var aquela usada por Homem
de Mello, em 1942/43, em tra-
balho semelhante.® Julgou-se
que esta parcela seria suficien-
te a fim de permitir compara-
cbes entre resultados obtidos
nas duas pesquisas.

Alguns itens ainda duvidosos
foram esclarecidos por meio de

inquérito suplementar, feito
junto aos atacadistas do merca-
do municipal da cidade de Sao
Paulo, onde estido localizados
0s principais agentes de negé-
cio com quem os produfores da
regido estudada comerciam.
Fez-ze também um levantamen-
to dos précos no mercado ata-
cadista da Capital de Sd0 Paulo.

O levantamento dos dados foi
feito no més de outubro de 1962
e os dados obtidos se referem &
safra 1961/62, assim como a al-
gumas previsfes feitas para
1962/63.

Preencheu-se 20 questioni-
rios, constando de 58 quesitos,
divididos em vérios itens. Dos
20 questionirios obtidos, em al-
guns itens, eliminou-se 2 devido
a ma caracterizacio.

4. RESULTADOS E DISCUSSOES
4.1, CARACTERIZACAO DA PRODUGAO

Areq dos propriedodes — Os
dados do quadro I ressaltam
o predominio da pequena pro-
priedade (classes de 5 a 20
ha) o que, tal como se digse no
inicio, caracteriza a economia
da produgio de figo na regido
estudada.®

Verificou-ge também que cér-
ca de 90% das propriedades
eram dotadas de energia elé-
trica.
Espagamento adotado — Dog
produtores inqueridos, cérea de

70% adotam -espagcamento de
2,50m x 2,560 m, sendo que para
03 30% restantes, ¢ espacamen-
to mais freqiiente é de 2,20 x
2,20 m.

O total das areas ocupadas
por culturas de figo, em 18 pro-
priedades, é de 422 770 m2, ou
seja 49,3 ha. que representa
18,6% da 4rea total das pro-
priedades pesquisadas. A Area
total destas propriedades per-
faz cérca de 266,4 ha, com uma
area média de 14,30 ha.

(1) Homes bE MELLo, M. D., A Comercializacio de Uvas de Mesa e Figos
Pelos Produtores da Zonma de Valinhos e Louveira, Sio Paulo: Departamento

de Cultura da Prefeitura, 1944,

(2) A irea média estimada da propriedade agricola no estado no anc de
1956 era de 97,3 hectares, sendo que apenas cérea de 24,1% estavam abaixo de
100 hectares. Ver Semarran, S, Estrutura Econdmica da Agricaltura Paulista, em
“Apricultura em Sde Paulo”, Ano VII, N2 5, maio 1960, pags. 1-14.
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QUADRO 1
Classificacdo das Propriedades Estudadas Segundo o Area Total

. Frequéncias
Classe® Niamero Porcentagem

menos de 1 ha ......... 0 0,0
de 1a 27 ......... 2 116
de 2a 37 ......... 1 56
de 3a 57 ......... 1 5,6
de 5a 10 7 ......... 4 222
de 10a 20 7 ......... 6 33,3
de 200 a 30 " ......... 2 11,1
de 30 a 50 " ......... 2 11
de 50 a 100 » ... ...... 0 0,0
Total ............. 18 100,0

{*} Os limites de classes escolhidos sfo aqueles usados pela Divisio de Fconomia Rural
no cadastro de propriedades agricolas do estado.

QUADRO 1II
Uso da Terre nas Propriedades Produtoras de Figo

Area total Aren com figueiras Parcela da drea
ha ha total ocupada com
figueiras
Porcentagem.
480 3,1 6,5
32 7,5 20,2
288 44 15,3
21,6 38 176
16,8 25 149
15,6 58 372
144 - 11 78
13,8 31 225
12,6 44 349
12,0 08 6,7
96 19 198
926 13 13,5
84 . 1,9 22,6
72 ’ 24 333
48 25 521
24 13 542
18 1,0 55.6
1,8 0,7 389
Total 2664 495
Meédia 14,8 27 26,3
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A estimativa do coeficiente
de correlagio de drea total e
area ccupada com figueira, r =
0, 38, sugere que a Area ocupa-
da com figueira depende frou-
xamente da area total da pro-
priedade. Essa utilizacio de
area parece depender mais de
outros fatéres de producio, pos-
sivelmente das disponibilidades
de méo de obra, pois sendo uma
cultura intensiva e especializa-
da, os empresirios ndo pode-
riam variar muito a area culti-
vada. Outro fator que parece
limitar bastante essa variagdo
em irea de plantio, é a necessi-
dade de cobertura do solo com
matéria morta, que nio é muito
facil de ser conseguida.

Produgdo estimada — A pro-
dugdo dos 20 produtores, esti-

mada para 1962/63, era de...
184 000 engradados com: 60 fi-
gos em média. Isto correspon-
de a uma produtividade média
de 1,88 engradados por pé. Po-
rém, como néo se procedeu uma
divisdo prévia dos pés em pro-
ducio e de pés em formacdo,
nédo fol possivel fazer estimati-
va da produtividade por pé
adulto.

Estima-se que a safra tenha
duracao saproximada de 180
dias, indo de meados de novem-
bro a meados de maio.

O maior volume de embarque
se registra no més de janeiro,
segundo os indices estacionais
de suprimento do municipio da
Capital, organizados pela Sec-
¢lo de Comercializacio da Divi-
380 de Economia Rural. (Vide
grafico I).
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Animais de eriagdo — O total
de animais disponiveis é bas-
tante diminuto nas proprieda-
desdes estudadas (19 vacas, 26
burros e 2 cavalos) reflexo tal-
vez da falta de Area para pasto.

Dos resultados obtidos, o fato
qgue parece de maior relevincia

é a falta de criacdo de aves,

principalmente quando se aten-
ta para a necessidade de adu-
bac¢io orgénica dos figueirais.

Cobertura do solo — A cober-
tura do solo é pratica essencial
para a producéo de figos, sendo
na maioria dos casos feita com
capim. Outras coberturas usa-
das siio o pd de bagace de cana
e a casca de arroz.

QUADRO III
Coberturas Usadas e Areq com Capineira em Culturas de Figo

Area da propriedade

Area com coberturas

(ha) Cobertura usada (ha)
480 Capim 12,0
37,2 » 6,4
238 ” 938
216 " 0,0
199 » 48
15,6 Pé6 de hagago de cana 0,0
14,4 Capim 32
138 ” ¢ pd de bag. de cana 0,0
12,6 Capim 0,0
120 » 0,0
9,6 ” 24
9.6 » 3,6
8,4 P6 de bagage de cana 0,0
7.2 Capim 0,0
43 m 0.0
24 » 0,0
18 ” 0,0
18 ” 0,0

Observa-se no quadro IIT que,
nas condicdes de Valinhos, 86 €
pratica comum a manutengio

de capineiras para retirada de
capim para a cobertura do fi-
gueiral, em sitios com mais de
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9 ha de drea. Esta evidéncia
é consistente com aquela outra
referente a4 falta de area para
pasto,

O pé de bagaco de cana, a
que os produtores se referem,
€ um residuo da fabricacio de
papeldo, onde se usa o bagaco
de cana.

Naturalmente, o capim cons-
titui-se numa cobertura relati-
vamente melhor que o pé de
cana, mas ésse material é difi-
cil de ser obtido ou produzido
no proéprio sitio, principalmente
quando se atenta para o prego
da terra na zona de Valinhos.
Em novembro de 1962, &ste pré-
¢o variava ao redor de Cr$...
500 000,00 por alqueire.

Adubagdo, oleagdo ¢ pulveri-
zagdo — Todos os produtores
inqueridos usam adubos no fi-
gueiral e costumam, no inicio
da safra, praticar a oleacdo. A
oleacdo consiste em se tocar le-
vemente o ostiolo do figo com

uma gota de é6leo. Esta pratica
visa acelerar a maturacie do
fruto e, assim antecipar os em-
barques, '0s quais poderdo al-
cancar precos relativamente
mais elevados.

Pulverizacdes preventivas so
feitas sisteméticamente, espa-
cadas em média de 15 diag, du-
rante a estagio de crescimento
{época quente e chuvosa), a fim
de evitar o ataque da chamada
“ferrugem das folhas™, Como
as chuvas continuadas tendem
a provecar a “lavagem” do fun-
gicida, o nimero de pulveriza-
¢bes numa dada safra depende
da precipitacio pluviométrica
durante a estacio de desenvol-
vimento. O fungicida comu-
mente usado para prevencdo a
ferrugem ¢ a calda bordalesa
a 1%, que previne também o
ataque de outras doencas da fi-
gueira. A calda é preparada
no préprio sitio, em caixas dis-
postas estratégicamente no fi-
gueiral,

4.2. CARACTERISTICA DA COMERCIALIZACAO

Colheita — O nimero de ho-
mens didriamente empregado
na colheita é dado no quadro
IV, onde se combinou niimero
de pés de figos “repassados” e
colhidos didriamente, e ntimero
de engradados colhidos, em mé-
dia, por homem. Admite-se que,
a colheita se processe em cérea
de 150 dias. Um homem re-
passa em média, cérea de 700 pés
por dia, ou colhe, em média cér-
ca de 8,2 engradados de figo.®

Subjectivamente, sem levar
em conta as partes colhidas que
ou irdo para fibrica ou serio
refugadas na hora de embala-
gem, estima-se que o custo da
operacac de colheita era de
aproximadamente Cr$ 27,50 por
engradado. Admitiu-se também
que a remuneracio de méao de
obra era de Cr$ 600,00 por dia
e que um empregado gastava,
em média, cérca de 3 horas pa-
ra fazer a colheita.

(3) A computagio foi feita levando em conta apenas os figos em condigfes

para serem embalados para consumo “in-natura”.

frutos colhidos deve ser maior,

Portanto, a quantidade de

se atentarmos para as partes destinadas 3

industria, as quais sio refugadas ao se fazer a embalagem.
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QUADRO IV
Uso e Rendimento da Mao de Obra ng Colheita e no Repasse

(1) (2) (3} (4) (s)
Méao de obra Tamanho  Producgdos Colheita Eendimentos do traba-
empregada  daq cultura  estimada média did- ltho em
na colheita (nimero {nimero rig (nii- colheita  repasse
(nitmero de dedrvores de engro- mero de {(nimero (nimero
homens por por pro- dados por  engradodos de engre- de drvores
propriedede) priedade) proprie- por pro- dados por repessadas
dade) priedade homem por homem
por dig) por dia) por dia)
(3) + 150 (4 + (1) @)+ (D)
6,0 4 000 10 000 67 11,2 667
30,0 12 000 20000 134 45 400
7,0 7000 11 000 74 10,6 1000
10,0 6 000 15 000 100 10,0 600
6,0 4 000 8000 54 9.0 667
10,0 12 000 13500 90 9,0 1200
20 1700 2000 14 7,0 850
7.0 5000 8 000 54 7,7 714
9,0 7000 10 000 67 74 778
4.0 1200 1200 8 2,0 300
3.0 3000 3000 34 113 1000
2.0 2000 3000 20 10,0 1000
9,0 3000 15000 100 11,1 334
8,0 4 500 8000 54 68 563
5,0 2 500 6 000 40 8,0 200
2,0 1600 2 500 17 85 800
20 1200 1800 12 6,0 600
Média 7.2 4570 8235 55 82 700
Amplitude
de
variagao 28,0 10 800 18 800 126 9,3 900

Embalagem — O numero de

A operacio de embalagem é

pessoas empregadas para em-
balagem, didriamente, pode ser
vizto no Quadro V. Observa-se
gue o rendimento é muito va-
riavel, sendo em média de 20
engradados por pessda por dia
de 3 horas de servigo. Diversos
fatores podem contribuir para
essa variacdo, sendo talvez o
principal o esméro com que &
feita a operacéo.

feita em ranchos, estatégica-
mente colocados no figueiral e
seu namero depende da exten-
sio da Area plantada.

O vasilhame geralmente usa-
do é um engradado de pinho ou
eucalipto com as dimensdes de
29 x 20 x 5 em, e no seu inte-
rior sdo colocadas 3 gavetas
com capacidade para um nume-
ro variavel de figos de acdrdo
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com o famanho déstes. Cada
gaveta & forrada e coberta por
uma folha de papel manilha,
sem tratamento, visando me-
lhor preserva¢io dos frutos. Q
péso bruto médio do engradado
de figos era de 6 kg.

Se admitirmos a média de
embalagem de 20 engradados
em 3 horas de servico e um sa-
lario médio de Cr$ 600,00 por
dia, o custo da mesma pode ser
estimado em cérca de Cr$ 11,50
por engradado,

No caso do vasilhame ser uti-
lizado em varias viagens, como
era costume em passado recen-
te (em média, ¢ engradado era
usado em 15 viagens e as ga-
vetas em 2 viagens), o agente

de vendas podia fornecé-lo e de-
pois descontar seu valor do pro-
dutor,

Atualmente o engradado com-
pleto é usado em apenas uma
viagem. Os prdprios produtores
continuam adquirindo os vasi-
lhames nas serrarias locais. O
preco de um engradadoe monta-
do (esqueleto mais 3 gavetas)
era em média, na época do le-
vantamento dos dados, de Cr$
40,00. Quando a venda é feita
para faAbricas, sfioc estas que
fornecem o vasilhame.

O papel manilha é sempre
fornecido pelo produtor. Seu
preco na época do levantamen-
to, era de Cr§ 74,00 por quilo,
que correspondem a dispéndio
de Cr$ 2,00 por engradado.

QUADRO V
Uso ¢ Rendimiento de Mo de Obra ne Embalagem do Figo

(1) (2)

(3) (4)

Nimero de pessoas Producdo estima- -

Embalogem média Rendimento (en-

pare embalar da (nitmero de didriae (150 dias) gradedos por
engradados) (2 = 3) (nimero pessoa/dia)
de engradados (3 =+ 1)
por dia)
20 1800 12 6,0
2.0 2 000 14 70
2,0 2500 17 85
2,0 3 000 20 10,0
1,0 5000 34 34,0
1,0 1200 8 8,0
2,0 6 000 40 20,0
2,0 8000 54 70
20 11000 74 37,0
2,0 10000 67 33,5
2,0 8 000 54 27,0
3,0 8000 M 18,0
4.0 15000 100 25,0
4,0 10 000 67 16,8
3.0 135 000 100 333
6,0 3500 90 15,0
10,0 26 000 134 13,4
Média 29 7 647 55 20
Amplitude
de variagdo 18 800 126 a1
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Classificagfio — Os produto-
res padronizam o figo em 4 ti-
pos, a saber: Extra, Primeira,
Segunda e Terceira ou Rachado.
Nao existe uma classificagio
oficial para éstes padrdes sen-
do, porém geralmente reconhe-
cidos pelo uso e pela tradigio.
Asg caracteristicas de tamanho
e qualidade s8o consideradas na
padronizacao.

Nag pavetas de cada engrada-
do os produtores procuram ar-
rumar os frutos de tamanho
iguaig, de modo a ficarem bem
ajustados e apresentarem uni-
formidade de aspecto. Quanto
4 qualidade, leva-se em conta o
griau e a uniformidade de ma-
turacio dos frutos, a isencio de
defeitos ete,

As porcentagens médias do
total de produgio, obtidas de ca-
da tipo, sdo de aproximadamen-
te 76% de Extra e “Primei-
ra”, 16% de “Segunda” e 8%
de “Terceira” ou “Rachado”.

Esgsas porcentagens tendem a
variar muito, de ano para ano,
em funcio das chuvas durante
a fase de producio e, principal-
mente, na época de colheita. Em
anos que ocorrem periodos pro-
longados de chuvag durante a
colheita, as porcentagens de fi-
gos de “Segunda” e de “Ter-
ceira” ou “Rachado” tendem a
ser maiores.

Quando o produto é enviado
em consignacio, o prego alcan-
cado tende a ser proporcional
ao padrio ou tipo de fruta.

Deve-se observar que nem
sempre o figo do tipo “Racha-
do” é remetido para os grandes
mercados. Tais remessas s6 sdo
feitas quando o seu precgo dife-

rencial é malor que o proprio
custo de comercializacio.

Identificagiio — Todos produ-
tores usam marcas proprias
que, em geral, sAo apenas um
niimero carimbado nas tampas
dos engradados, o qual serve
para identificar o produtor que
estd remetendo a fruta, e para
facilitar as operacdes de venda
no mercado.

KEgsas marcas usadas pelos
produtores ndo visam efeito
promocicnal direto sébre os con-
sumidores. Apenas algumas séo
atualmente conhecidas pelos in-
termediarios (feirantes princi-
palmente) que, através delas,
indicam suas preferéncias por
determinada marca. Apenas
um dos produtores usava, nas
suas embalagens, papel mani-
lha com dizeres € marca propria
de seu produto.

Fornecimento & itndistria —
Em geral, os produtores forne-
cem figos para as industrias.
Esse fornecimento é constituido
de 4 tipos de figos, os quais se
denominam “Massa”™, “Rami”,
“Inchado” e *“Verde”. Dentre
éstes, o de maior valor relativo
& 0 *Rami”, que se caracteriza
como um fruto entre verde e
maduro, com o qual ag fabricas
fazem figos prensados em calda.

As embalagens usadas na re-
messa de figo para indastria
sdo, para figos “Verdes”, “In-
chados” e “Massa”, a caixa de
tipo querozene, e para figo de
tipo “Rami”, usam-se caixetas
especiais (tipo engradado, po-
rém sem as gavetas) com capa-
cidade média de 80 figos, pesan-
do 8 quilos por caixa.

Importante observar-se que,
no caso de figo para massa, as
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quantidades entregues numa da-
da safra, dependem muito das
condigbes climaticas na zona
produtora. Estas quantidades
tendem a aumentar guando as
chuvas sfo maiores na época da
colheita.

Venda — Os métodos de ven-
da usados pelos produtores po-
dem ser o de consignacdoc e o
de preco fixado. A venda em
consignacio é livre, isto é, nio
ha um prego minimo garantido.
O produtor envia a fruta ao
atacadista, e éste se encarrega
da venda do produto, da remes-
sa do valor faturado ao produ-
tor, e da deduclo prévia das
despesas incorridas (transpor-
te ete.) e de uma comissdo por
SEeu servico.

Na venda a prego fixado, o
produtor faz um contrato com
um dado negociante, a fim de
The vender toda ou parte de sua
producdo, a um prego Unico e
fixo, o qual é geralmente com-
binado antes da safra. Nas
transacdes feitas com a indds-
tria de transformacio o préco
é conhecido antecipadamente,
variando conforme a fabrica e
durante o decorrer da safra.

A freqiiéncia de transacdes a
preco fixado varia de acérdo
com as expectativas de produ-
cdo. Assim, quande os ataca-
distag antecipam que a safra
serd relativamente pequena e
que por conseguinte os precos
serfo relativamente altos, éste
tipe de transacdo tende a ser
mafs usado. A qualidade, a
precocidade da safra e o pres-
tigio anteriormente alcancado
por produtores individuais, tam-
bém podem influenciar as pre-

feréncias dos atacadistas a fa-
vor da transacéo a preco fixado,

Mesmo com contatos diarios
relativamente fregiientes, atra-
vés dos transportadores, man-
tidos entre atacadistas e produ-
tores, ndo se constatou variacido
significativa na freqiiéncia de
sistemas de transagfio alterna-
tivos. Assim, em 1942/43, as
freqiiéneias eram de 70,6% e
29,56% e, em 1962/63, de 63,3%
e 26,5%, respectivamente para
transacdes por consighacgfio e a
preco fixado®

Entretanto, a comparacfo en-
tre estimativas nos dois perio-
dos, sugere a ocorréncia de mu-
dancas significativas nos méto-
dos de comercializacio usados,
indicando que os produtores es-
tariam atualmente com seu po-
der de mercado relativamente
maior do que no passado. O
quadro VI sugere algumas des-
sas mudancas.

No decorrer de uma dada sa-
fra, o produtor pode enviar
produto a mais de um agente
consignatirio, na tentativa de
alcangar precos relativos malis
altos.” Numa determinada re-
messa, © produtor consigna
maior quantidade de engrada-
dos para o agente que lhe fatu-
ra mais alto preco. Entretanto,
na remessa seguinte, os agentes
que faturam precos mais ele-
vados podem ser outros e, néste
sentide, og produtores modifi-
cam seus esquemas de comercia-
lizacdo. Este fato ilustra, sem
ddvida, a importincia de boas
informacdes de precos no pro-
cesso de tornar o mercado mais
competitivo.

(4) Para os valores de 1942/43, ver HoMeEM bE MELO, M, D. Ob. cit. pag. 27.
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QUADRO VI

Mudancas Ocorridas nas Funcées de Comerciolizagdo de Figo

1942/43 e 1962/63

Fungdes de
Comercielizacdo

Safra de 1942/43(%)

Sra de 1962/63

Informacaof de
prego

Fornecimento de
vasilhame ......

“N3o ha informacio segu-
ra dos pregos vigorantes
no mercado”.

“Maioria dos produtores
ndo sabe quanto lhes é
deduzido como comissao”.

“Quando os precos estio
abaixo do preco fixado, o
atacadista para se por &
coberto do prejuizo, sus-
pende temporariamente
sua remessa ao produtor,
que fica impedido de co-
lher e enviar a fruta, per-

O produtor conhece, dia-
riamente, através dos mo-
toristas, os pregos wvigo-
rantes, no mercada.

Com o conhecimento dos
pregos didrios, © produ-
tor pode facilmente esti-
mar a comissio gque lhe
sera cobrada.

Todo vasilhame é adqui-
rido pelo préprio produ=
tor, nfo ocorrende pois a
falta de engradados.

dendo-a no pé”.

(*) FONTE: Homem de Mello, M, D., Ob. cit., pgs. 29, 30 e 31,

Observagdo local sugere que
o niimero de atacadistas traba-
lhando com figo, no mercado
municipal da cidade de Sao
Paulo, é de aproximadamente
gquarenta e cinco.

Aspecto relevante que se pro-
curou esclarecer é aquele rela-
tivo 4s razdes nas quais os pro-
dutores baseiam a escoltha de
seus agentes de venda. A prin-
cipal razdo constatada foi a
“confianca no agente”, que re-
presentou 77% das respostas
obtidas no inquérito com os
produtores,

Os produtores de Valinhos
negociam seu produto com ata-
cadistas das pracas de Sdo Pau-
lo e Rio de Janeiro. (Ver qua-

dro VII). A maioria dos pro-
dutores também negocia com a
industria de transformagéo, pa-
ra a qual é entregue parte da
producao.

Um dos servigos que os agen-
tes de venda prestam aos pro-
dutores, é ¢ de financiamento
ou extensdo de crédito para en-
tre-safra. Cérea de 47% dos
produtores receberam, na safra
de 1961/62, financiamento de
intermediarios. Todos os pro-
dutores que receberam financia-
mento também venderam suas
producdes a preco fixado.

Prestogdes de contas — Dia-
riamente, no decorrer da safra,
os produtores fazem anotag¢des
das quantidades remetidas e dos
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QUADRO VII
Importéncia Relative dos Mercados de Figo

Freqiiéncias dos pro-

Fregiiéneia dos Su-

Mercados dutores primentos
N Porcen- Quantidade Porcen-
wmero tagem engradados fagem
Rio de Janeiro (GB) ........ 1 53 2400 13
Sao Paulo ................ ... 13 68,4 108 0{30 67,6
Rio de Janeiro e Sdo Paule ... 5 26,3 gg ggg gggg ig:?
Total ........oiiioe. 19 100,0 159 700 100,0

precos de venda mno atacado.
Quase todos fazem anotacdes
simples, sem auxilio de técnicas
contibeis mais especificas ou
refinadas.

Os produfores que vendem a
prece fixado, em geral nio se
preccupam em fazer anofacbes
diarias de pregos de venda no
mercado atacadista. O dnico
dado que lhes parece interessar
& o nuimero de engradados en-
viados durante certo periodo,
para que possam fazer o devido
acérto de contas,

Os demais produtores se preo-
cupam em conhecer e anotar
nio sd6 as quatidades enviadas,
como também os precgos de ven-
da, pois éstes dados lhes permi-
tem fazer o posterior acérto de
contas. Tais conhecimentos re-
presentam um fator de melho-
ria na comercializagio do pro-
duto, uma vez que servem de
orientacdo para embarques pos-
teriores, e permitem aos produ-
tores conferir os pregos que lhes
s$30 consignados, referentes aos
embarques de cada dia.

No periodo de 1942/43, veri-
ficou-se que a falta de conheci-
mento didric dos precos era

uma das maiores fontes de risco
e de incertezas no mercado.
Muitos produtores diziam acre-
ditar que os pregos faturados
nio correspondiam &s verdadei-
ras cotacbes do mercado. Atual-
mente, 08 produtores dizem ter
conhecimento das cotacoes dia-
riag, através dos motoristas que
retornam a Valinhos, ao redor
das 8 horas da manhi, quando
jA se processou a maior parte
das vendas e, portanto, conhe-
cem oS pre¢os vigentes na pra-
ca atacadista. Posteriormente,
as cotagbes informadas pelos
motoristas, podem ser confron-
tadas com os precos consigna-
dos pelos atacadistas, nas fatu-
ras remetidas periddicamente
aos produtores. Pela compara-
¢io dos pregos recebidos, entre
produtores, cada qual pode ve-
rificar se o seu respectivo agen-
te esta faturando realmente o
prec¢o cotado no dia. Osg produ-
tores que remetem produto pa-
ra mais de um agente, podem
fazer comparactes entre as di-
versas faturas recebidas.
Impostos — O impdsto de
vendas e consignacées é pago
uma vez, pelo produtor, e outra
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pelo agente, no caso de a venda
ser feita em consignagido. No
caso de venda a preco fixado, o
impdsto é pago, nas duas vé-
zes, pelo comprador.

Transporte — A coleta dos
engradados nag propriedades é
feita por emprésas transporta-
doras diadriamente, por volta
das 13 as 17 horas. Os engra-
dados sAo levados para os bar-
racdes daquelas emprésas. Al
sio separados em lofes, confor-
me o3 agentes a que se desti-
nam. Posteriormente, sfo en-
viados, de acdrdo com o desti-
natario, nos diferentes ca-
minhdes.

E’ digno de nota o compieto
abandono da pratica de utiliza-
¢io da ferrovia no transporte
de figo. Este fato constitui
uma das grandes mudancas
ocorridas na gituacdo atual, em
relacdo & de 1942/43, quando
os produtores eram obrigados a
levar suas cargags até a estacio
ferrovidria e 14 esperar para
embarcarem seus lotes destina-
dos a Sao Paulo (Estacfo de
Pari} e ao Rio de Janeiro (Es-
tagio Roosevelt). Néste altimo
caso, ainda havia necessidade
de uma baldeagdo para a Estra-
da de Ferro Central do Brasil.

Embora a utilizacio da rodo-
via acarrete um aumento nas
despésas de frete, as vantagens
proporcionadas por éste siste-
ma de transporte sdo indiscutf-
veis, e isto pudemos sentir jun-
to aos produtores.

Qs fretes constatados na épo-
ca, de Valinhos a Sao Paulo,
eram de Cr$ 18,00 por engra-
dado e de Valinhos ao Rio de

Janeiro eram de Cr$ 50,00 por

engradado.
Existem, na cidade de Vali-
nhos, seis emprésas por inter-

médio das quais sfo feitos os
embarques de figo para Sao
Paulo e Rio de Janeiro. To6das
as emprésas cobravam as mes-
mas taxas de frete.

Ag fabricas geralmenfe pa-
gavam o prego do produto posto
na propriedade agricola, livre
de frete e impostos. Para ven-
das em consignaciio e a preco
fixado o frete era usualmente
pago pelo produtor.

A despesa com carreto para
descarga no Mercado Municipal
de Sio Paulo, na época do es-
tudo, era de Cr$ 2,00 por en-
gradado. Este valor era poste-
riormente descontado do precgo
pago ao produtor, pelo agente
de vendas. Quando a transacio
era feita sob o sistema de pre-
co fixado, a despesa com carre-
to era paga pelo comprador.

Despésas e mergens — O qua-
dro VIII mostra uma estimati-
va das despésas de comerciali-
zacio occorridas desde a colheita
até o comércio atacadista. Es-
tag despesas s&o, em geral, pa-
gas pelos produtores.

Niao estio computadas, nes-
tas despesas, 08 seguintes itens:
(1) impdsto de vendas e con-
signacoes pago pelos produto-
res, e (2) comissbes cobradas
pelos agentes, por serem qualn-
tias variiveis de acbrdo com os
pregos de venda.

Levantamentos adicionais,
para a safra de 1962/63, foram
conduzidos no sentido de se es-
timar os precos vigorantes nos
mercados atacadistas e vare-
jista.

Calculou-se gue o preco mé-
dio ponderado, no atacado, foi
de Cr$ 330,00 por engradado e,
no varejo de Cr$ 445,00 por
engradado.
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QUADRO VIII

Estimative des Despésas de Comercializacdo de Figo
Cutubro de 1962

Despésas
Servicos de comerciglizacio {Cruzeiros por

engradado
Colheita ... it aiens 27,50
Embalagem ............ciiiiiiiii 11,50
Vasilhame ....... ..ot 40,00
Embalagem  ..oooeerreeia e 2,00
Frete (do sitio a Sdo Paule) ............. 18,00
Carreto ... ... e 2,00
Total .....oooiiiiiiiiiiiia, 101,00

Decompondo-se &sses valores (15% sbbre Cr$ 330,00), foi
médios e admitindo-se que o possivel estimar as diferentes
produtor receba Cr$ 280,00 por participacdes no prego pago pe-
engradado, isto é, retirando-sea lo consumidor. (Ver quadro
comissdo do agente atacadista IX).

QUADRO IX

Pregos ¢ Margens da Comercielizacdo de Figo
Safra 1962/63

Nivel de Prego estimado Margem de comercializa-
mercado Cruzeiros por ¢ao (em porcentagem do
engradado prego pago pelo consu-
midor
Produtor ........ 280,00 62,9
Atacadista ...... 330,00 112
Varejista ....... 445,00 259

3. RECOMENDACOES PARA POLITICA

E’ sabido que, para uma co- nimero de vantagens econdmi-
operativa ser bem sucedida, de- cas aos agricultores, a fim de
ve inicialmente oferecer certo que, entre éstes, haja ambiente

— 38 -



préprio ao desenvolvimento do
proprio espirito cooperativista.
Entretanto, no desenvolver da
pesquisa, observou-se que &stes
ja tiveram duas experiéncias
mal sucedidas com cooperativas
de comercializacio de figo. Ape-
sar disto, & de crer-se que uma
cooperativa de produtores de fi-
go, englobando tanto a ven-
da como a prestacdo de ser-
vigos, e reunindo inicialmente
os produtores culturalmente
mais evoluides, tenha reais pos-
gibilidades de sucesso econdmi-
¢o, contribuindo para a reducio
dos custos de comercializacéio e
de produgao.

QOutras medidas podem ser
recomendadas e que, acredi-

ta-se, poderdo tornar mais efi-;

aos recursgos empregados na eco-
nomia do figo. Especificamen-
te, recomenda-se as seguintes
politicas:

(1) Desenvolvimento de no-
vos mercados, principalmente
no interior do estado, cujas ci-
dades parecem receber parcelas
relativamente pequenas da pro-
ducio de figos, mas que pare-
cem apresentar potenciais rela-
tivamente grandes e,

(2) Padroniza¢io do vasi-
lhame usado, tornando também
compulsiria a adoglo de medi-
das oficiais para os engradados.
A padronizaciio e a fiscalizacio
oficial dos vasilhames viriam
permitir mais ficil identifica-
cio do produto individual de
cada um dos produtores e, por

ciente a comercializa¢o do fi-%;-j«'consreguinbe, facilitar o funcio-
go, permitindo também aumen-|=<namento de um servico de infor-
to da producdo e dos retornosi®'macdes de mercados.
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