* MARGEM ENTRE 08 PREGOS DOS PRODUTORES E DOS CONSUMIDORES

As reclamagoes dos agricultorss contra os pregos
que recebem por seus produtos egricolss, sao de um modo geral,
procedentes. Os graficos da pag.24 mostram que esses pregos eg
tao sujeitos a grandes flutuagoes, que na epoca da colheita 8Q
freram quedas acentuadas e que, no casg de alguns produtos cg
mo o cafe e o arros, as margens, isto e, diferengas entre os
pregos dos produtores e dos consumidores, tem aumentado sensi-
velmente,

No caso do café ¢ de se estranhar a elevecio da
margem uma vez que os pregos de varejo sao estabelecidos pe-
la CoE.Ps Quanto aos pregos de arros que nao est@o sujeitos a
tualmente ao tabelamento, a elevagao da margem merece algumas
consideragoes. 0 fato de ter passado de 70 cruzeiros por saco
nos meses de julho a dezembro de 1948, para mais de 200 cruzei
ros em 1950, torna-se estranho quando se considera que o fei -
jao, que é produto de comercic semelhante e cujas margens du-
rante o 292 semestre de 1948 eram praticamente iguais as suas,
continuam mostranto os mesmos valores, isto €, aproximadamente
65 cruzeiros por saco. O mesmo ocorre com a batata.

5 Devemos pois indagar se esse aumento de margem dos
pregos e motivada por manobras de interessados ou se e apenas
o efeito da organizagac defeituosa do comercio de distribuigao
de alimentos de Sao Paulo. Antes devemos ter em mente que o de
sajustamento se processa entre os pregos do varejo e do ataca-
de porque, conforme vemos no grafico, os precos do mercado ata
cadista mostram flutuagao semelhante aos dos produtores.

Sabe-se que a competicao no mercado varejista e de
tipo especial. Um vendeiro nem sempre pode cobrar pregos supe-
riores a de seus vizinhos pois incorre no perigo de perder os
frequezes, e e muito dificil entrarem em entendimento para au-
mentar os pregos porque a classe e muito numerosa e dificilmep
te chegariam & um acordo. De modoc que o aumento da margem refg
rida nao deve ter sido ocasionada por modificagao de seus pre-
gos. Se estes nac cairam juntamente com os do atacado e porque
os varejistas estao adquirindo o produto, mas nso na base dos
pregos de atacado; isto e das cotagcoes das Bolsas. Alias esta
suposicao e confirmada por certas caracteristicas da organiza-
cao do comercio distribuidor de cereais em S.Paulo.Pois as fir
mas atacadistas dispoem geralmente de um corpo de vendedores
que visitam os varejistas, e oferecem-lhes os produtos_sempre
com facilidade de pagamento. Desse modo o varejista nao tem ip
teresse em comprar nas Bolsas, onde as transacoes sao efetuadas
em lotes grandes e a“dinheiro. -~ P -
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De outro lmdo é necessario considerar aue 08 produe
tores nao podem aproveiter de margem elevada entre os seus pre
goe e dos consumi. wres, tragende o produto e vendendo eos Vare
jistas na Capitel, rorque estes 880 muitcs e cada um deles nee
se interessa por ma .s de poucos sacos de cada veg,

Dessa forma a mergem entre os pregos dos produtores
e consumidores pode tornar-se eleveda e assim se manter,facil
mente, Basta que me firmas que distribuem acs retelhistas en
trem em entendimentos paras ne® entregar o produto a pregos e-
beixo de um determinado nivel, NeG® parece provavel, poremsque
a ceusa da margem eleveda dos pregos de arros se encontre nes
ga forma de entendimento, porgue ele é difieil de ser acerta~
do e em gerel duram pouco uma vez que o8 aetacadietas que tree
belhem no ramo competem entre si para vender meior volume aeocs
retalhistesy Alem disso uma vez feito oes entendimentos eles
possivelnente na¢ iriem uss-lo com a finalidade de aumentar
suas comisso8@s de vendas, pois seris meis lucrativo sgir dia
retamente socbre o mercado, fazendo os pregos flutuasrem de @~
cordo com seus proprios interesses,

Outra explicagad para o desajuste de mnrgena.pode
ser encontreda em certas particulsridades das flutuagoés de
prego, oue sofreram uma queda violenta de janeiro a margo
de 1950, passendc aproximadnmente de 290 e pouco mais de
190 cruzeiros o saco, E isso apos ter conhecido uma acensad
firme nos 15 meses anteriores‘ pessando de 210 a 310 cruzei-
ros o ssco, Nestas condigo€e e ,de se esperar resjuste moro-
808 noe pregoe do versjos que é scentuada pela forma como ©
comercio de ceresis distribue o produto. Poie se ceade firmn
conte com freguezie propris e mals ou menos seguwras a s{ pe
las facilidedes de credito que lhes oferece e pelo natur
comodismo destes varejistas; é evidente que e firma podera
retarder por algum tempo a diminuigeS dos pregoes, sem  que
o8 varegistas reclamem e mudem de fornecedores. Alias a res
¢a0 dos varejistas e menor , no momento, devido so fato dos
consumidores terem se scomodedo e niveis meis elevadoe de
pregos.

De acordo com essas coneideragoes o stuel deaague
te entre os pregos do arros do produtor e de varejo,nad se=-
ria o resultedo de um entendimento entre os interessados de
um setor do comercio, mas entes as consequencias de ume or=-
genizaga® defeituosa no nosso comereio de distribuiged® dos
produtos egricolas, que permite aos intermedisrios eprovei=
terem-se de certas flutuagoSs pare fazer com que o sjustemen
to de pregos se processe morossmente,
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